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Сфера: производство и продажа химической продукции

География: вся Россия и СНГ



О компании 
«Химтраст» 

Первый в РФ оптовый 
интернет-магазин 
химической продукции
• Основана в 1993 году

• Производство компонентов ППУ и ЛКМ

• B2B аудитория

• 15 складов в России

• Представительство и 4 склада в Казахстане

• Работает по всей России и странам СНГ 

• Выручка 2+ млрд. руб. в год 

Адрес сайта: https://himtrust.ru/

https://himtrust.ru/


Доработки интренет-магазина на 1С 
Битрикс

Что было сделано

• Обновлена структура сайта 

• Доработан личный кабинет 

• Обновлен каталог 

продукции 

• Проработаны фильтры

• Проработаны товарные 

карточки 

• Настроена онлайн-оплата 

• Доработана интеграция с 

1С 

На сегодняшний день сайт обновляется и дорабатывается, с учетом требований 
клиента



Доработки сайта
Информация об остатках на других складах, автоматический расчет дисконта и 
оплата товаров в рассрочку 



Доработки сайта
Запустили калькулятор напылёнщика. Этот сервис позволяет с учётом 
месторасположения, типа объекта, требований к температуре внутри помещения и других 
параметров определить расход материалов и их приблизительную стоимость



Доработки сайта
Выбор рецептуры, цвета, тары в товарных карточках

Результат:
в 2 раза выросли заказы без участия 
менеджера



SEO-продвижение интернет-
магазина
Продвижение в поисковиках — основной источник трафика на сайт, т.к. каталог 
продукции ограничен

Что было сделано

• Техническая SEO-оптимизация

• Логичная структура каталога 

• Мультидоменность

• Контент-маркетинг 

• Повышение конверсии сайта 

• Улучшение поведенческих факторов 

• Работа с ссылочным профилем

Результат:
Трафик вырос с 7 407 до 32 026 
посетителей  в месяц



Запуск и ведение интернет-рекламы
Тестировали разные рекламные каналы и форматы объявлений. Кампании 
запускали под конкретные продукты для увеличения продаж и выявления спроса 

Что было сделано

• Контекст в Яндекс Директе, Google 

Ads

• Таргет в ВК, Fb, Instagram

• Ретаргетинг

• Авито

• Запуск рекламы на Казахстан 

• Конверсия ≈ 0,52%

Результат: 
в месяц 100+ заказов от новых клиентов



Вывод продукции клиента на  маркетплейс
С января 2023 года мы начали активно работать с маркетплейсами в Казахстане, 
размещая товары клиента на satu.kz

Результат: 
Выход на маркетплейсы в 
Казахстане позволил 
«Химтрасту» увеличить 
объемы продаж.

Стратегия выхода на 
локальные онлайн-каналы, 
а также использование 
мультидоменности для 
выхода на другие рынки 
СНГ — успешный рост 
бизнеса.



Запуск китайской и англоязычной ветки 
сайта

Результат: 
Выход «Химтраста» на 
международный рынок с 
китайской и англоязычной 
версиями сайта позволил 
улучшить информационное 
присутствие и подготовиться к 
продвижению через Baidu, а 
использование ChatGPT для 
перевода контента 
значительно сэкономило 
время и ресурсы.



Запуск проекта «Полиол» 
В рамках проекта «Полиол» была проведена SEO-оптимизация, доработка 
функционала и дизайна сайта, включая добавление калькулятора и экспертных 
материалов



Запуск проекта «Полиол» 

Результат: 
Переходы из поисковых систем обеспечивают более половины трафика, реклама — 21% 
Из поиска, Яндекс Директа, таргетированной рекламы в ВК и «Авито» мы привели клиенту 625 лидов



Выход на  Авито

Результат: 
Выход на «Авито» прнёс 1033 лида по цене ~300 рублей, из которых более половины — новые клиенты



Контент-маркетинг взяли на себя 
Мы расширили спектр услуг, добавив контент-маркетинг: написание статей, ведение 
социальных сетей и подготовку рассылок по электронной почте. Это помогло повысить 
узнаваемость бренда, привлечь трафик и укрепить доверие к компании, а также расширить 
аудиторию и привлечь новых клиентов.



Результаты нашей работы за 4 года 
С клиентом мы работаем с 2019 года и помогли выстроить системную 
лидогенерацию через каналы digital-маркетинга. В планах — выход на новые 
зарубежные рынки

Год Трафик Заказы
онлайн

2019 307819 1654

2020 367821 1929

2021 410410 2283

2022 408412 2909

2023 479514 4263



Отзыв клиента


