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Конкурентные преимущества



● работает в «Пиксель Плюс» c 2019 года и 
отвечает за развитие, стратегический и 
операционный менеджмент двух юнитов:

-performance-маркетинг;
-продвижение на маркетплейсах.

● с 2010 года работала in-house 
маркетологом,обладает 
высокой экспертизой в 
продвижении;

● обучалась маркетингу в НИУ ВШЭ.

Руководитель отдела — Евгения Шкут



Что делаем для роста 
продаж магазинов на 
маркетплейсах?



Развиваем собственный сервис для продвижения на маркетплейсах

https://sellermoon.ru

https://sellermoon.ru/


Анализ спроса и 
конкурентов Непрерывный поиск 
точек роста, формирование новых 
стратегий

Оптимизация карточек товаров
Оптимизация заголовков, описаний, 
характеристик товаров

Анализ конверсионных факторов
Работы по увеличению CR% (конверсии) 
карточек товаров

Создание продающего дизайна
Фото, видео и инфографика при 
необходимости

Анализ семантического ядра
Проводим регулярный анализ актуальности 
семантического ядра

Обновление и расширение семантического ядра 
На основе анализа оптимизируем семантическое ядро 
для роста и удержания позиций

Мониторинг позиций
Следим за позициями карточек в поисковой выдаче, 
незамедлительно принимаем меры в случае падения

Создание новых карточек товаров
По согласованию с заказчиком, часть бюджета 
перераспределяем на создание новых 
карточек товаров

SEO карточек товаров



Экспертная аналитика магазина и участие в акциях

Аналитика продаж
Воронка, конверсия, рекомендации для роста 
продаж

Интерактив
Обработка отзывов и вопросов о 
товарах, участие в акциях площадки

Участие в акциях
Подбор оптимальных акций и 
составление графика участия в них

Анализ конкурентов
Поиск точек роста, формирование стратегии

ABC-анализ
Поиск точек роста выручки, вывод 
нерентабельных товаров из 
товарной матрицы

Расчет Unit-экономики
Поиск и вывод нерентабельных товаров из 
товарной матрицы



Настройка и ведение внутренней рекламы маркетплейсов

Создаем стратегию продвижения

Подготавливаем и запускаем 
рекламную

кампанию

Регулярно анализируем успешность
рекламы

Оптимизируем рекламные запросы

Контролируем расход бюджета



Кейсы по 
продвижению на 
маркетплейсах



Как мы увеличили 
продажи магазина одежды 
на Wildberries с 40 до 600 
единиц товаров в день

Читать на Workspace

Кейс:

https://workspace.ru/cases/kak-my-uvelichili-prodazhi-magazina-odezhdy-na-wildberries-s-40-do-600-tovarov-v-den/?agency=pixelplus


Как стать лидером 
продаж на OZON 
за 45 000
 
Читать на Workspace

Кейс:

https://workspace.ru/cases/kak-proizvoditel-stal-liderom-prodazh-na-ozon-za-45-000-rub/


От 18 до 740 заказов в 
месяц: как мы вывели 
магазин Neata Battery в 
ТОП продаж Ozon
 
Читать на Workspace

Кейс:

https://workspace.ru/cases/ot-18-do-800-zakazov-v-mesyac-kak-my-vyveli-magazin-neata-battery-v-top-prodazh-na-ozon/

