
ТОРГОВЫЕ КАМПАНИИ 
ДЛЯ В2В: КАК УВЕЛИЧИТЬ 
ОБОРОТЫ БЕЗ ПОТЕРЬ В 
МАРЖЕ



ДОСТИГЛИ ДРР 4% СО 
ВТОРОГО МЕСЯЦА В 
УЗКОЙ В2В ТЕМАТИКЕ
Клиент
ЭТМ – комплексный поставщик 
материалов и оборудования. 
Компания предлагает свыше 2+ млн 
позиций, включая электрику, 
светотехнику и прочее.

Гео
Вся Россия

Период
Ноябрь 2023 – Сентябрь 2024 года

Инструменты
Контекстная реклама

Задачи
• Увеличение количества продаж 

по категориям: 
низкочастотного, 
светотехнического 
оборудования и установочных 
изделий общего назначения

• Сохранение CPL 600 руб, 
достижение ДРР 7%

Вызовы
• ЦА: юридические лица - не 

малые, но и не крупными 
оптовые компании

• ДРР 7% за 3 месяца



ПОДХОД К КАМПАНИЯМ

Быстрее 
обучить Директ

Добавляем микроцели: 
“корзина” и “просмотр 
карточки товара”

Не ограничиваем низким 
СРА

Спустя неделю приводим к 
плановым значениям

Фокус на 
юридических 
лицах

Добавляем цель 
“регистрация юридических 
лиц”

Добавляем в аудитории 
сегмент юридических лиц

Достичь 
целевого ДРР

✔ Чистка площадок
✔ Чистка поисковых 

запросов
✔ Корректировки аудиторий
✔ Пересплитовка бюджетов
✔ Расписание показов
✔ Тест креативов



ДРР

3,8 %

CPL

507руб.

CR

5,6 %

РЕЗУЛЬТАТЫ



РЕЗУЛЬТАТЫ. ПОКУПКИ





ПОЧЕМУ ТОРГОВЫЕ КАМПАНИИ?
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ПОЧЕМУ ТОРГОВЫЕ КАМПАНИИ?

Целевой 
трафик

Визуализация
объявлений

Автоматизация
процессов

Ремаркетинг



ПОЧЕМУ ТОРГОВЫЕ КАМПАНИИ?

Этап воронки

CTR

ДРР

Аналитика

Медийная

Осведомленность

Низкий

Трудно оценить 
влияние 
на продажи

Высокий

Поисковая

Рассмотрение

Средний

По кликам и ключевым 
фразам

Средний

Торговая

Рассмотрение и решение

Высокий

Подробная: по товарам и 
доходу

Низкий



РАБОТА С УЗКОЙ ЦА

Максимально 
точные 

ключевые 
фразы

Ретаргетинг

Тестируйте

Время показа

Обновляйте списки минус-фраз и используйте 
максимально длинные ключевые фразы

На тех пользователей, которые уже 
взаимодействовали с вашим сайтом

Создавайте специализированные тексты с 
упором на конкретные потребности

B2B сегмент принимает решения в рабочее 
время



КОМАНДА ПРОЕКТА

Руководитель группы

занимается  планированием 

работы  команды, 

разработкой  стратегии 

ведения  рекламных 

кампаний по  нескольким 

каналам и  контролем над 

динамикой  ключевых 

показателей.

занимается сбором  

семантического ядра,  

написанием объявлений, 

работой с отчетами  по 

площадкам и поисковым

запросам. Оптимизирует 

рекламные кампании и 

предлагает гипотезы для 

теста

Аналитик

производит установку на  

сайт кодов счетчиков  

Google Analytics и Yandex  

Metrika. Также занимается  

настройкой BI и DL отчетов 

и  систем сквозной  

аналитики.

Аккаунт-менеджер

отвечает за  

коммуникацию с клиентом. 

Согласует все  

необходимые изменения.  

Отвечает за  

документальное  

сопровождение процесса.

Доступна онлайн в личном кабинете Битрикс24

Специалист по 
контекстной рекламе 



Благодарим вас за поддержку! 


