
Кейс: 1 500 000 000 
рублей выручки на 

performance-маркетинге



Ниша:

Производство и поставка агрозаводов под ключ: комбикормовые 
заводы, промышленные теплицы, элеваторы, семенные заводы.

Вводные

Бюджет проекта: 

от 1,5 до 2,5 миллионов рублей в месяц на интернет-маркетинг.

Задачи: 

- Снизить долю нецелевых лидов: невалидные (не берут 
трубку), физ.лица, спам, мошенники, праздно 
интересующиеся.

- Повысить долю “крупных” клиентов с суммой сделки от 75 
000 000 рублей.



Аналитика
Было: 

- Bitrix 24
- Коллтрекинг
- Передача UTM с форм в лид

Сделали: 

- Настроили передачу client_id.
- Настроили статусную аналитику.
- Настроили передачу сумм сделок из Битрикс 24 в системы 

аналитики.





Статусы лидов



Результаты



Я.Директ Квалы



Я.Директ Сделки + Суммы



Контекст



SEO



Таргет



Общий PPC



Общие продажи из Б24



Сделки + Client ID



Telegram - https://t.me/wairdus

Whatsapp - https://api.whatsapp.com/send?phone=79371019366

Email - info@mamontov.top

Наши контакты

https://t.me/wairdus
https://api.whatsapp.com/send?phone=79371019366

