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Мы запускаем 
рекламу там, 
где есть ваши 
клиенты



О НАС
MST — интегратор цифровых продуктов и цифрового маркетинга

2004-2023, MST Digital Agency, Москва, Россия
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ЛЕТ НА РЫНКЕ

1 900
РЕЛИЗОВ

90+
СОТРУДНИКОВ



РАБОТАЕМ С ЛУЧШИМИ
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ЦЕЛИ БИЗНЕСА, 
КОТОРЫЕ МЫ 
ДОСТИГАЕМ

Как мы это делаем?

● Укрепление имиджа

● Увеличение продаж

Анализ бренда, 
бизнеса, конкурентов, 
рынка.

01
Подбор инструментов 
и разработка 
стратегии.

02
Интеграция в продукт 
и запуск решений.

03

● Вывод нового продукта 
на рынок



ЦЕЛИ
МАРКЕТИНГА, 
КОТОРЫЕ МЫ 
ДОСТИГАЕМ Как мы это делаем?

Performance-
маркетинг.

01
Креативные и 
охватные РК.

02
UX/UI/WEB-
аналитика.

03

● Совершение покупки

● Формирование 
доверия к бренду

● Знание о бренде● Постоянная лояльная 
аудитория

● Люди, не знакомые 
с брендом

Разработка 
спец.проектов.
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Наши услуги
Разрабатываем комплексную стратегию присутствия 
бренда в интернете.

Наша задача — создать платформу, при помощи 
которой бренд сможет решать свои задачи в digital 
сфере.

● Branding
Логотипы / Brandbook / Нейминг 
/ Фирменные стили

● Design
 Графический дизайн / Интерактивные проекты
 / Приложения для соц. сетей / Мобильные приложения / 
Сайты и спецпроекты / PR и раздаточные буклеты

● Creative concept & Digital-контент
Креатив для интерактивных проектов / SMM / 
Копирайтинг / Email / Конкурсы / Блогеры

● Advertising campaigns & Performance
Рекламные миксы / Контекстная реклама 
/ Медийная реклама / SEO / Performance-маркетинг

● Public relations
Мероприятия / Спецпроекты / Работа со СМИ
/ Конкурентный анализ / HR-стратегии

● Complex support & promotion
Стратегии и продвижение онлайн
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CREATIVE 
CONCEPT & 
DiGITAL-КОНТЕНТ

● SMM, интеграции 
с блогерами/пабликами

● Таргетированная реклама 
в SM

● Разработка креативной 
стратегии бренда в SM

● Продвижение канала в 
Дзен и Telegram

● Разработка стратегии 
присутствия бренда в SM

● Копирайтинг любой 
сложности

● Фото и видеосъемка,
     написание сценариев

● Дизайн: брендинг, 3D, 
техдизайн, html5, моушн



SM
M

Social Media Online Reputation Management Search Engine Reputation Management

SERMSM ORM

Управляем репутацией бренда в среде поколений 
X, Y, Z. Генерируем контент, создающий 

положительное репутационное поле.

Создаем мониторинговую защиту репутации 
бренда с фокусом на конкретные каналы: сайт, 

СМИ, тематические форумы, блоги и пр. 

Генерируем посещаемость сайта с помощью 
репутационного продвижения в поисковой выдачи. 

Как правило это сайты-агрегаторы и отзовики.

● Анализируем активную ЦА

● Формируем репутационную цель

● Создаем и публикуем необходимый 

для достижения цели контент

● Привлекаем блогеров

● Растим адвокатов бренда

● Еженедельно мониторим динамику

● Анализируем присутствие и тон

● Строим матрицу релевантных 

ключевых слов-маркеров

● Создаем контент

● Поощряем позитив

● Нивелируем негатив

● Растим адвокатов бренда

● Еженедельно мониторим динамику

● Анализируем релевантность ЦА

● Подбираем оптимальные каналы

● Формируем цели продвижения 

(в ТОП выдачи поисковиков 

по ключам)

● Растим адвокатов бренда

● Еженедельно мониторим динамику

РАБОТЫ НАД РЕПУТАЦИЕЙ



SEO - 
маркетинг

● SEO- и Web-аналитика, 
A/B тестирование

● Social Media Optimization 
(SMO)

● SEO оптимизация SPA 
и PWA приложений

● SEO оптимизация YouTube 
канала

● SEO продвижение Web-
сайтов

● Продвижение 
маркетплейсов

● Crowd Marketing и работа 
с внешним окружением 
сайта

● Link Building

● UX оптимизация и оптимизация 
коммерческих факторов

● Тесная интеграция 
с рекламными каналами 
в рамках единой 
стратегии

● Контентное продвижение 
сайта

● Voice Search Optimization



ADVERTISING 
CAMPAIGNS ● Web-аналитика

● Таргетированная 
реклама в SM

● Медийная реклама ● Медийная реклама на 
ПромоСтраницах

● Контекстная реклама

● Реклама в Telegram

● Реклама внутри 
маркетплейсов

● Работы с CPA-сетками



● Контекстологи

Наши эксперты

● Таргетологи ● Стратеги ● Аналитики

● Программисты ● Тестировщики ● Дизайнеры ● SMM-менеджеры

● SEO-специалисты ● PR специалисты ● Копирайтеры ● Медиапланеры

● Аккаунт-менеджеры



Онлайн-
отчетность
Оцифровываем ключевые показатели 
рекламных кампании и визуализируем в 
виде дашбордов для оперативного 
контроля рекламных кампаний.

Анализируем рекламные кампании по 
объему и качеству трафика 
(сеансы/CPC/поведенческие показатели)

Опираемся на показатели конверсий при 
принятии решений (конверсия, покупки, 
CPL, доход, ДРР, ROMI)
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Коммуникация
● Созвоны/срезы для подведения итогов выполнения задач не реже 1 раза в 2 

недели

● Ежемесячная оффлайн-встреча в офисе клиента/исполнителя

● Ежемесячные ручные отчеты с уникальным набором показателей и срезов 
под ваши потребности (отчет по работам, по трафику, продажам, доходу, 
выкупленным заказам и т.д.)

● Промежуточные срезы по результатам работы отдельных инструментов или 
рекламных кампаний (в случае необходимости)

● Финальный ежеквартальный отчет по достижению целей квартала



Работа в командах 
по методологиям SCRUM, Agile



2004-2023, MST Digital Agency, Москва, Россия

Инструменты в работе



MST  —  со всей любовью к нашим клиентам!
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НАШИ КЕЙСЫ
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Berlingo

Антон Шастун
комик

https://www.instagram.com/anton.shastoon/


Berlingo
Повысили охваты и узнаваемость, спрос на 
продукцию Berlingo ко Дню знаний

Сделали подборку видеоблогеров и обзор интеграций в 
YouTube-шоу.  Среди подобранной базы провели более 15 
интеграций. 

Наиболее яркая рекламная интеграция - 
ИМПРОВИЗАЦИЯ. 
ИСТОРИИ #11 | Кража  с Антоном Шастуном

Антон Шастун
комик

https://www.instagram.com/anton.shastoon/


Интеграция идет 
с  1 секунды по 3 минуту 20 секунду.  

http://www.youtube.com/watch?v=S7qickOHpJ0


Tele2
Создали блогеров в нише, где
их не было

Продвигали ежегодный конкурс Urban Battle
и активности Катай-город через блогеров. 

Задача: через профильных лидеров мнений 
анонсировать мероприятие, привлечь 
участников и зрителей.

Сложность: профильных лидеров мнений
в Перми, Челябинске и Екатеринбурге 
практически не было. 



Комплексное SMM-продвижение услуг
и продуктов компании в 4 макрорегионах 
(25+ крупнейших городов РФ) 

Мы сформировали единую концепцию под разные 
продукты оператора, размещали рекламу
в городских сообществах и у лидеров мнений, 
поддерживали активности таргетированной 
рекламой. 

Всего за 1 год реализовали 500+ посевов и 500+ 
размещений у блогеров. 

Благодаря нашей работа Tele2 вошли в ТОП-3 
списка крупнейших рекламодателей России
в digital-среде. 

Работали в соцсетях: Вконтакте, Instagram, 
YouTube, TikTok, Telegram. 

 Tele2

https://www.sostav.ru/publication/top-30-advertizers-2021-48999.html
https://www.sostav.ru/publication/top-30-advertizers-2021-48999.html


Продвижение услуг оператора через 
таргетированную рекламную компанию в 
Поволжье. 

Мы сформировали архетипы пользователей 
мобильной связи под каждый тариф и провели 
таргетированную рекламную кампанию с целью 
продажи сим-карт. 

Использовали комбинацию форматов для 
рекламы во ВКонтакте и Inst. Работы были 
выполнены под ключ.

Мегафон



Дом.ru

Вся сеть построена на CMS, разработанных 
в рамках данного проекта, с множеством 
независимых элементов управления, связанных 
между собой микросервисами.

Поддержку сайта осуществляют команды 
разработчиков из разных агентств, в том числе 
клиентский отдел разработки. Оперативное 
отслеживание изменений и адаптация новых 
технологий под требования поисковых систем — 
одно из основных задач.

SEO

Проект представляет из себя сложную сеть 
сайтов и сервисов, включая 2 основных 
домена, 54 региональных поддоменов 
и множества технических недоработок.



Дом.ru
Выполнение KPI составило 115%.

Рост органического трафика на 20% 
по сравнению с аналогичным периодом прошлого 
года. 

Учитывая снижение частотности 
по брендовым запросам, на которые 
ранее приходилась большая часть трафика.

Рост количества заявок более чем на 60% 
по сравнению с аналогичным периодом прошлого 
года и рост коэффициента конверсий на 34%.



Росбанк 
Инвестиции

Мы проанализировали канал клиента, определили ЦА, создали 
варианты различных визуалов и текстов под разные целевые 
аудитории, настроили рекламные кампании с А/Б тестированием и 
без на различные плейсменты, настроили сбор для ретаргетинговых 
аудиторий. Запустили рекламу и далее ежемесячно улучшали РК для 
достижения kpi. 

Параллельно сверялись с количеством подписчиков и просмотров в 
Telegram-канале, чтобы соотнести показатели рекламного кабинета 
ВК с активностью в Telegram.

В связи с тем, что нельзя отходить от фирменного стиля клиента, 
была сложность с повышением кликабельности объявлений и 
стоимостью перехода. Проблему решили с помощью разных 
плейсментов и текстом объявлений конкретно под настроенную 
аудиторию. Мы нашли плейсмент, в котором более высокая 
кликабельность и связка аудитория-креатив.

 Ежемесячно перевыполняли план по kpi.

Продвижение Telegram-канала с 
помощью рекламы Вконтакте

Дом.ру 
Бизнес

С июня 2021 года ежемесячный охват аудитории 
составляет от 1 млн до 2 млн человек (органика + 
реклама). За год работы в 8 раз вырос объем реакций 
на посты (лайки, комменты, шеры). Этого удалось 
достичь за счет продуманных, подходящих ЦА тем, tone 
of voice, посылов и новой визуальной концепции, 
которую мы разработали на старте проекта. 

За год работы в среднем в 6 раз вырос дневной 
уровень вовлечения в контент и на столько же вырос 
уровень вовлечения в отдельные публикации. В 
аккаунтах социальных сетей компании в 2,2 раза 
выросло число подписчиков. 

Подробнее о кейсе по ссылке на нашем сайте: 
https://mstagency.ru/works/domru-business#detail 

SMM-стратегия и полное 
продвижение всех аккаунтов клиента 
Вконтакте, Inst, Fb, Яндекс.Дзен, 
Telegram-канала

https://mstagency.ru/works/domru-business#detail


Performance 
подход
Нашей задачей было  обеспечить Panasonic за счет 
performance-маркетинга рост продаж в 2 раза и снизить ДРР 
на 20%. KPI — выполнение квартального плана продаж, дрр, 
romi.

В первые 2 недели проекта была проведена аналитика, 
разработан roadmap проекта в направлении двух каналов: 
seo, sea. Основной акцент был направлен на переработку 
дизайна и структуры сайта, оптимизацию скорости загрузки 
сайта, активизацию умных рекламных кампаний 
и корректную настройку электронной коммерции, 
разработку дашбордов и перестроение архитектуры РК.

Показатель отказов снизился в 2 раза, количество страниц 
за сеанс выросло на 63%, средняя длительность сеанса 
увеличилась на 70%, объем трафика вырос на 101,5%. 
Коэффициент транзакций вырос практически в 3 раза, 
количество транзакций также увеличилось. План продаж 
выполнен, дрр снижен на 17,6%.

SEO и PPC-реклама для Panasonic



Демонстрация возможностей многофункциональной 
печи через впечатления.

Мы сформировали контент по принципу «Лучше один 
раз увидеть, чем сто раз услышать». При этом 
визуалы готовились так, чтобы максимально 
эффективно отрабатывать как на сайте с 
использованием анимации, так и в статике на 
площадках ритейлеров. 

 

Panasonic
Healthy Cube



https://docs.google.com/file/d/1XmklcbJiTZYkE4U0H9LL5k_4Jz5o-8fn/preview


Panasonic 
i-Shaper

В первые два месяца проведения рекламной кампании была 
запущена контекстная реклама для генерации продаж и 
медийная реклама для повышения узнаваемости. 
Посадочная страница представляла собой лендинг 
с описанием товара и ссылками на официальный интернет-
магазин Panasonic и магазин-партнер. 

Для привлечения требуемого объема трафика, 
в контекстной рекламе использовались также товарно-
брендовые запросы, категорийные запросы, а также 
конкурентная семантика.

В декабре 2018 года (пик рекламной активности) триммер 
i-Shaper стал самым популярным в соответствующей 
категории магазина-партнера. За время работы компании 
привлечено 35 960 пользователей, которые совершили 
1435 конверсий. Коэффициент конверсии составил 4%.

Микс рекламных инструментов



Experience 
Fresh

Для привлечения трафика на сайт, помимо медийного 
и контекстного трафика мы запустили таргетированную 
рекламу в Facebook, Instagram, MyTarget и ВКонтакте.  

Для каждого товара были выделены сегменты целевой 
аудитории. С карточек товаров трафик перенаправлялся 
в официальный интернет-магазин Panasonic и магазины-
партнеры. Также мы протестировали гипотезу продаж в 
несколько касаний с использованием контента кулинарных 
блогеров в Instagram.

Результатом запуска таргетированной рекламы стало 
повышение среднего коэффициента конверсии с 1,5% до 
2%.

Разработка стратегии, запуск рекламы



По итогу разработанной стратегии - 
разработан key visual, концепция 
сайта и его программирование, 
запущен полный микс инструментов 
и контент-стратегия.

https://docs.google.com/file/d/1tohgU7lsKmaB99ZGauR5EzxS1pJ2gZa4/preview


ПРИМЕРЫ ПОСТОВ

Готовим заранее контент-
план по публикации 
комментариев для создания 
обсуждений



Проведение тематических викторин 
о компании и продукте с нативной 
рекламной. 

Викторины 
в сториз



HTML5 баннер 
для Panasonic
Разрабатываем баннер в разных ресайзах 
для разных площадок.

*оригинал баннера грузится без задержек 



КОНКУРС «KIDS COOK WITH PANASONIC»

Блогеры анонсируют участие в конкурсе с хэштегами

Поддерживаем интерес к проекту 
платным продвижением 

публикаций конкурса

Paid promotion

1 Неделя 2-4 Недели

Ожидаемый охват конкурса – min 100 000 чел. 
Участники конкурса – min 100 чел. 

Механика Призовой фонд

Показатели

Поддержка проекта

Полезная техника для вашей 
кухни на сумму 10 000 руб. 

1000 бонусов участникам клуба 
по промо-коду

Мария Кравцова
Москва

Настя RAKAMAKAFIT
Москва

Мария Василькова
Россия





Росбанк 
Инвестиции

Мы проанализировали канал клиента, определили ЦА, создали 
варианты различных визуалов и текстов под разные целевые 
аудитории, настроили рекламные кампании с А/Б тестированием и 
без на различные плейсменты, настроили сбор для ретаргетинговых 
аудиторий. Запустили рекламу и далее ежемесячно улучшали РК для 
достижения kpi. 

Параллельно сверялись с количеством подписчиков и просмотров в 
Telegram-канале, чтобы соотнести показатели рекламного кабинета 
ВК с активностью в Telegram.

В связи с тем, что нельзя отходить от фирменного стиля клиента, 
была сложность с повышением кликабельности объявлений и 
стоимостью перехода. Проблему решили с помощью разных 
плейсментов и текстом объявлений конкретно под настроенную 
аудиторию. Мы нашли плейсмент, в котором более высокая 
кликабельность и связка аудитория-креатив.

 Ежемесячно перевыполняли план по kpi.

Продвижение Telegram-канала с 
помощью рекламы Вконтакте



Росбанк 
Инвестиции

Мы проанализировали канал клиента, определили ЦА, создали 
варианты различных визуалов и текстов под разные целевые 
аудитории, настроили рекламные кампании с А/Б тестированием и 
без на различные плейсменты, настроили сбор для ретаргетинговых 
аудиторий. Запустили рекламу и далее ежемесячно улучшали РК для 
достижения kpi. 

Параллельно сверялись с количеством подписчиков и просмотров в 
Telegram-канале, чтобы соотнести показатели рекламного кабинета 
ВК с активностью в Telegram.

В связи с тем, что нельзя отходить от фирменного стиля клиента, 
была сложность с повышением кликабельности объявлений и 
стоимостью перехода. Проблему решили с помощью разных 
плейсментов и текстом объявлений конкретно под настроенную 
аудиторию. Мы нашли плейсмент, в котором более высокая 
кликабельность и связка аудитория-креатив.

 Ежемесячно перевыполняем план по kpi.

Продвижение Telegram-канала с 
помощью таргетированной рекламы 
Вконтакте



Росбанк Дом,
Росбанк Карьера
Полное SMM продвижение всех аккаунтом 
ипотечного и карьерного направлений 
«Росбанка».

Сформировали новый визуальный 
и коммуникационный стиль с учетом всех гайдов 
заказчика, согласовали с головным офисом 
и приступили к трансформации социальных сетей.

Для роста вовлечения мы разработали и активно 
используем маскотов – имиджевых персонажей банка 
– во всех ключевых активностях и спецпроектах. 



Разработка 
персонажей
Оригинальная иллюстрация наших дизайнеров
с использованием адаптированных под продукт 
мелких элементов со стока



Иллюстрация статьи про NFT - оригинальная работа наших дизайнеров



Креатив для рекламы Facebook - оригинальная 
работа наших дизайнеров

Баннер для соц сетей - оригинальная работа наших 
дизайнеров



ПСБ стикеры - разработка стикер-пака для чата ПСБ РОСБАНК стикеры - разработка стикер-пака для печати



УРАЛСИБ
SEO

Уралсиб — один из крупнейших банков федерального 
уровня. 

Клиент обратился к нам со следующей проблемой: в 
результате работ предыдущего подрядчика 
существенно просели позиции в поисковой выдаче 
Google, Яндекс, снизился трафик. Применение 
технологии Single Page Application усложняло процесс 
индексирования страниц поисковыми системами.  
Google не мог полностью индексировать JS-контент, а 
Яндекс не индексировал его совсем, что стало причиной 
снижения органического трафика.



УРАЛСИБ
Достигнутые цели и KPI по итогам запуска

Несмотря на негативную динамику спада поискового 
трафика до начала работы над проектом, мы вернули 
показатели прошлого года в первый месяц продвижения. 
Дальнейшие работы вывели сайт на лучшие показатели по 
трафику за все время его существования.

Перевыполнение KPI составило 199%.

Рост органического трафика (сеансов) составил на 62% и 
70% уникальных пользователей по сравнению с 
аналогичным периодом прошлого года.

Как мы это сделали? Подробнее описано здесь: 
https://mstagency.ru/works/uralsib#detail 

https://mstagency.ru/works/uralsib#detail


Райффайзен 
Банк

Мы сформировали особенный подход для привлечения 
внимания к информационным поводам банка в социальных 
сетях. Где решающую роль в привлечении внимания играют 
визуалы.

Привлечение внимания и формирование 
эмоций при помощи rich-content





SMM для стоматологического центра «Агами» — это контентная 
стратегия, ежедневный мониторинг активности подписчиков 
и оперативное реагирование на их сообщения. 
Сообщества «Агами» в Facebook и Instagram стали источником 
полезной информации. 

Для быстрых продаж была запущена контекстная реклама. 
Рекламная компания была составлена из нескольких групп 
объявлений, которые таргетировались на целевую аудиторию. 
Несмотря на ограничения при рекламировании медицинских услуг, 
были выполнены поставленные KPI 

SMM, Контекстная реклама



LiteBox

Нашей задачей было представить на рынке стартап LiteBox 
как эксперта в области решений для автоматизации 
торговли, повысить узнаваемость бренда, несмотря 
на конкуренцию со стороны компаний-гигантов. 

Анализ рекламных площадок показал, что digital — 
единственное поле, на котором региональный стартап 
может выиграть у крупных конкурентов.
Мы оказались правы: комплексное продвижение и удобный 
сайт дали свои плоды — оборот вырос в 3 раза, снизилась 
стоимость лида, а узнаваемость бренда повысилась.

Наша performance-кампания помогла LiteBox обеспечить 
прирост целевого трафика, заявок и звонков, 
а предпринимателям — быстрее находить информацию 
о продуктах бренда и с их помощью эффективно решать 
задачи бизнеса. Далее проект привлек инвестиции от 
компании МТС и вышел на новый рынок и обороты.

Стратегия, SMM и контекстная реклама



Фонд Сколково
Полное SMM продвижение Фонда Сколково 
в социальных медиа

Систематическая публикация уникального 
релевантного контента, использование ситуативного 
маркетинга и максимума современных инструментов 
(IGTV, сториз, Live, AR-маски и эффекты, сториз, Rich-
контент)



Полное SMM-продвижение международной 
стартап-конференции «Startup Village»

Мы сформировали особенный подход 
для привлечения внимания к информационным 
поводам банка в социальных сетях. Где 
решающую роль в привлечение внимания 
играют визуалы.

Наша работа заняла призовое место 
в конкурсе Tagline!

Технопарк 
«Сколково»



Startkid

До запуска рекламы мы провели аудит текущих рекламных 
кампаний и увидели, что расходы на рекламу в разы 
превышали число совершенных конверсий.

Используя данные аудита, мы изменили всю рекламную 
кампанию. Рекламный кабинет был разделен на группы, 
семантическое ядро полностью пересобрали заново. Также 
тестировались различные виды объявлений: тексто-
графические и графические.

После проведенных работ по модернизации рекламной  
кампании и запуска рекламы на разных площадках 
мы увеличили конверсию в 2.5 раза, а стоимость одной 
конверсии снизили почти в 3 раза при меньшем бюджете.

Контекстная реклама





Great Eight — 
G8

Для привлечения целевого трафика на сайт фестиваля 
мы запустили контекстную, медийную и таргетированную 
рекламу, сделав акцент на рекламной кампании 
в социальных сетях Facebook, Instagram и поисковой 
системе Google.

Совместно с клиентом мы протестировали запуск промо-
сайта с краткой информацией о фестивале. В результате 
тестирования было выявлено, что промо-сайт показал более 
высокий коэффициент конверсии. 

В течение месяца после запуска таргетированной рекламы 
мы получили более 3 000 000 показов и привлекли 18 667 
посетителей на промо-сайт и 7 753 посетителей на основной 
сайт. 

Добиться таких показателей позволил ремаркетинг, 
направленный на посетителей сайта с хорошими 
поведенческими показателями.

Контекстная реклама, реклама в SM





Роснефть 
(РН-карт)

Проект под NDA

SEO+Копирайтинг+Разработка+Аналитика.



Audi

Мы разработали мобильное приложение для обучения 
сотрудников сети дилерских центров Audi в России, которое 
позволяет тестировать знания менеджеров по продажам.

Все подрядчики оценивали выполнение работы минимум 
в 50 дней. Команда MST приняла вызов и сделала проект 
за рекордные сроки — 10 дней.

Далее нам передали полную информационную, техническую 
поддержку и продвижение сайта Audi, а также отдельно 
техподдержку дилеров.

Копирайтинг, SEO, Разработка



Mercedes-Benz

Мы занимались технической поддержкой официального 
сайта www.mercedes-benz.ru  и сайтов диллеров. 
Занимались копирайтингом и фирменным стилем. 

Также обслуживали сайт по привлечению персонала 
в компанию. 

Тех. поддержка, SEO, контент

http://www.mercedes-benz.ru


ПЭК

Мы продумали контент-план для регулярного постинга 
в Social Media. Ведение группы осуществлялось по трем 
каналам: Вконтакте, Facebook, Instagram.

В основе концепции  ведения Social Media нами была 
заложена следующая стратегия: давать пользователям rich-
контент в информационном стиле, оперативно отвечать на 
запросы в сообщениях и директ, формируя позитивное 
мнение аудитории о клиенте.

За 10 месяцев работы рост подписчиков по проекту 
составил: Facebook +72,4%, ВК +33,6%, Instagram +56,1% 
от первоначальных показателей. Показатель просмотров 
для ВК составил более 1,1 млн человек. Улучшен показатель 
отметок «Нравится», вовлечённости и охвата: в Instagram 
на 90%, в Facebook  на 70%, в Контакте на 87%.

SMM и моушн-контент



ПЭК в соц. сетях - стоковая иллюстрация с 
адаптацией под клиента

Буклет для Ruscon broker - простая стоковая 
иллюстрация с адаптацией под клиента
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