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Задачи



Задачи

¤ улучшение видимости и увеличение 
посещаемости интернет-магазина

¤ расширение продвижения на второй 
город — из Твери на Москву



Проблемы



Проблемы

¤ особенности продвижения сайта 
в отдельно взятом регионе 

¤ необходимость поиска решения 
для плавного перехода на более 
крупный и конкуретный рынок



Начало работ
Продвижение в Твери



¤ собрано семантическое ядро 
целевых запросов

¤ прописаны мета-теги 
и заголовки страниц сайта

¤ проведены работы 
по улучшению юзабилити

¤ внедрены правки 
по развитию коммерческих 
факторов ресурса

¤ написаны и размещены 
оптимизированные тексты 
на страницах

Начало работ

В ходе продвижения поддомена по Твери, 
были выполнены базовые работы по оптимизации сайта:



Начало работ

Уже на второй месяц работ сайт показал 
рост видимости за счёт увеличения 

числа запросов в топ 10 в 4 раза — с 39 до 115.



Расширение
Путешествие из Твери в Москву



Расширение
Положительный результат первоначальных работ 
заставил Клиента задуматься о масштабировании

Тверь Москва

поддомен 
tver.prowizard.store основной домен

Нами было найдено решение, позволяющее добиться 
больших результатов: продвижение по Твери вывести на поддомен, 

а продвижение по Москве осуществлять на основном домене:



Расширение

¤ создан региональный 
поддомен для Твери

¤ добавлена возможность 
выбрать город в меню сайта

¤ настроены служебные 
и инфо-страницы

¤ настроена привязка домена 
и субдомена к регионам 
продвижения (Я.Вебмастер)

¤ проведена уникализация 
контента для домена 
и поддомена

В ходе минимизации потерь переноса продвижения по Твери, 
были выполнены работы по разделению информации 

между доменом и субдоменом:



Расширение

¤
принудительное ручное 
добавление страниц 
поддомена Твери 
в индекс Google и Яндекс

¤ внесение дополнительной 
региональной информации 
на домен и поддомен

Поддомен Твери был новым и поэтому довольно долго 
не имел позиций в ТОПе. Кроме того, в течение нескольких 

месяцев позиции были нестабильны и по Москве. 

Для решения этой проблемы были приняты 
следующие шаги:



Развитие
Путь к успеху



Расширение

¤ были созданы страницы «Отзывы», «Сотрудники», 
«Гарантии и возврат», «Сертификаты» для улучшения 
ранжирования и роста доверия со стороны пользователей.

Были продолжены работы по дальнейшему развитию 
каждого ресурса, например:



Расширение
По мере роста позиций проводились работы 

по увеличению привлекательности сниппетов:

¤ улучшали информативность 
мета-описаний description

¤ оптимизировали изображения 
для вывода в результатах поиска



Расширение

¤ корректировали быстрые ссылки



Расширение

¤ Для улучшения поведенческих характеристик 
и улучшения навигации внедрялись различные типы 
перелинковок: блочные, внутритекстовые



Расширение

¤ улучшили карточки товаров и страницы категорий

¤ переработали страницы приоритетных услуг по автоматизации



Комментарии 
и отзывы



Комментарии и отзывы

Комментарий нашего seo-специалиста Людмилы Поповой:



Комментарии и отзывы

Отзыв заказчика о нашей работы:



Результат
Добились всего сами



Результаты

Удалось улучшить видимость основного домена 
в топ-10 в Москве в 7 раз



Результаты

А видимость поддомена в Твери 
выросла практически в 4 раза



Результаты

Посещаемость из поисковых систем выросла 
на 300 процентов в новом конкурентом регионе



Результаты

Несмотря на возникшие непредвиденные 
изменения в стратегии — перенос продвижения 
по Твери с домена на поддомен и продвижения 

основного домена с нуля по самому 
высококонкурентному региону — нам удалось 

вывести в топ домен и новый поддомен 
в поисковых системах благодаря грамотной СЕО 

стратегии и технической реализации.




