
из ВКонтакте и Telegram

36,5% всех продаж салона

Автосалон «Автобро» — Вологда, 2025

ROI

1 064%
Бюджет на рекламу 
+ гонорар агентства

2,61 млн ₽
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ПРОДАННЫЙ АВТОМОБИЛЬ



О  К Л И Е Н Т Е

Автосалон «Автобро»
Продажа автомобилей с пробегом, выкуп и импорт авто.
Расположен в Вологде — №2 в регионе по продажам б/у
автомобилей.

5 направления

Продажа, Выкуп
Комиссия, Аукцион
Импорт

20 конкурентов

Автосалонов б/у авто
в Вологодской области

С 2023 года

Работаем с клиентом
с момента открытия

П а б л и к  В К о н т а к т е :  h t t p s : / / v k . c o m / a u t o b r o 3 5



Ц Е Л И  И  З А Д А Ч И

Какие задачи поставил клиент на 2025 год

1 053 целевых лида
из ВКонтакте за 2025 год — конкретный
KPI по лидогенерации

01

Удержание позиций
Сохранение №2 на рынке в условиях
кризиса и высокой конкуренции

02

Telegram-канал
Набор активной аудитории на канал
«Автобро. Аукцион» для перекупщиков

03



В Ы З О В

Четыре удара подряд
В разгар рекламных кампаний мы столкнулись с серией проблем,
которые могли обнулить все результаты.

Закрытие “старого” кабинета ВК

Полный перенос рекламы в новую систему. Все
настройки, оптимизации, статистика — с нуля.

Сломанная оптимизация

С октября по декабрь перестала работать
оптимизация лид-форм в VK Ads.

Просадка охватов

Снижение охватов в посевах ВКонтакте.
Прежние каналы перестали давать трафик.

Нехватка автомобилей

Дефицит авто в наличии в отдельные месяцы.
Высокая конкуренция за выкуп.



С Т Р А Т Е Г И Я

Поворотный момент: смена стратегии
Вместо борьбы со сломанными инструментами — переосмыслили
весь подход к лидогенерации в авто-нише.

Б Ы Л О

Прямая лидогенерация
через лид-формы

Один формат объявлений

Упор на работу в старом
рекламном кабинете

→

С Т А Л О

Лидген через продвижение постов
+ реклама на сообщения

Рассылки Senler
для догрева до покупки

Полный переезд в VKads



С Р А В Н Е Н И Е  Ф О Р М А Т О В

Три формата лидогенерации: что сработало лучше

Лид-формы

3 285 ₽
за целевой лид

Бюджет 62 413 ₽

Целевых лидов 19

Конверсия в целевой 52,78%

Сообщения

1 896 ₽
за целевой лид

Бюджет 134 587 ₽

Целевых лидов 71

Конверсия в целевой 92,21%

Эффективно

Продвижение постов

976 ₽
за целевой лид

Бюджет 1,04 млн ₽

Целевых лидов 1 064

Конверсия в целевой 85,17%

Лучший результатДорого

Данные указаны с учетом НДС



С Р А В Н Е Н И Е  Ф О Р М А Т О В

Результаты прямой лидогенерации
Данные в скринах без учета НДС



И Н С Т Р У М Е Н Т Ы

Пример рекламного объявления



С Р А В Н Е Н И Е  Ф О Р М А Т О В

Тестируем рекламу на сообщения
Данные в скринах без учета НДС



С Р А В Н Е Н И Е  Ф О Р М А Т О В

Пример рекламного объявления



С Р А В Н Е Н И Е  Ф О Р М А Т О В

Лидогенерация через продвижение постов
Данные в скринах без учета НДС



С Р А В Н Е Н И Е  Ф О Р М А Т О В

Примеры постов



И Н С Т Р У М Е Н Т Ы

Что работало: база и персонализация

Своя база ретаргетинга

Пиксель на всех сайтах клиента
База Calltouch по всем источникам
Базы ретаргета из “старого” кабинета

Персонализация в рекламе

Обращение по имени в объявлениях
Таргетинг по профессиям и предприятиям
Персонализация на изображениях

Подборки автомобилей

Группировка по бренду и цене
Чем больше авто в подборке —
тем выше конверсия

Мультиформатные ссылки

В каждом посте ссылка на лид-форму
и раздел “Сообщения” сообщества.
Пользователь выбирает удобный путь



S E N L E R

Рассылки: догрев до покупки

85% открываемость рассылок — в разы выше
email-маркетинга

Набор базы

Подписчики через конкурсы и прямую
рекламу на Senler-группы

Новые поступления

Мгновенные уведомления о новых
автомобилях в наличии

Оповещения о скидках и акциях

Ежемесячные рассылки в ЛС о самых
актуальных скидках и акциях

Подборки по интересам

Сегментация по бренду, кузову, цене —
каждый получает своё



S E N L E R

Пример рассылки



Р Е З У Л Ь Т А Т Ы  В К О Н Т А К Т Е

Итоги работы во ВКонтакте (таргет)

72
продажи авто

из ВКонтакте

1 154
целевых лидов

план: 1 053 → +9,6%

1 231 ₽
цена целевого

лида

778%
ROI

возврат инвестиций

Показы рекламы 11 790 173 CPM 120,55 ₽

Клики 67 364 CPC 21,10 ₽

Бюджет на рекламу (с НДС) 1 421 323 ₽ Гонорар агентства 643 000 ₽

Конверсия посадочной 2,05% Конверсия лид→продажа 6,24%



Р Е З У Л Ь Т А Т Ы  В К О Н Т А К Т Е

Итоговые данные по ВКонтакте



T E L E G R A M

Канал «Автобро. Аукцион»
Федеральный канал для продажи авто перекупщикам через аукцион.
Монетизация остатков, которые не удалось продать в салоне.

1
Широкий тест
Тест креативов на
широком списке

каналов

2
Детальный тест

Каждый канал
тестируем отдельно

3
Рабочая ставка

Находим оптимальную
ставку CPM для

стабильной открутки 

4
Ключевые слова

Добавляем ключи
для точного таргета

189
продаж авто

508
подписок

192 ₽
цена подписки

7 564%
ROI

К а н а л  в  Т е л е г р а м :  h t t p s : / / t . m e / a u t o b r o _ a u c t i o n



T E L E G R A M

Примеры креативов



Р Е З У Л Ь Т А Т Ы  T E L E G R A M

Итоги работы в Telegram

189
продаж авто

через Telegram-канал

508
подписок

конверсия 18,31%

192 ₽
цена подписки

7 564%
ROI

возврат инвестиций

Ключевой инсайт

Telegram-канал стал каналом монетизации остатков: автомобили, которые не удалось

продать в салоне, уходят через аукцион перекупщикам. При затратах 187 612 ₽ на рекламу

канал генерирует продажи 189 авто — ROI 7 564%. Это самый маржинальный канал.



T E L E G R A M

Результаты
рекламной
кампании



ОБЩИЕ ИТОГИ 2025
ВКонтакте + Telegram

261
проданный автомобиль — 36,5% всех продаж салона за 2025 год

1 154
целевых лидов ВК

план выполнен на 109,9%

1,87 млн ₽
бюджет на рекламу

ВК + Telegram

1 064%
общий ROI

ВКонтакте + Telegram

72 + 189
продаж ВК + TG

778% и 7 564% ROI

Общие расходы: 2 610 991 ₽ (реклама + гонорар агентства)



О т з ы в  к л и е н т а

Полина Белобородова, руководитель 
по маркетингу и рекламе 
Автосалон «Автобро», Вологда



О т з ы в  к л и е н т а



В Ы В О Д Ы

Инсайты для рынка авто-рекламы в 2025
01 Продвижение постов > лид-формы для проектов “авто с пробегом”

Цена целевого лида через посты (976 ₽) в 3,3 раза ниже, чем через лид-формы (3 285 ₽). Люди пишут 
в сообщения сообщества = выше процент целевых лидов, меньше мискликов. Растет база для догрева
в Senler.

02 Формат «Сообщения» даёт конверсию 92% в целевой
Прямое общение с администраторами фильтрует нецелевые обращения на входе. Критический
фактор — скорость ответа.

03 Рассылки в Senler с открываемостью 85% качественно прогревают
сомневающихся
Персональные уведомления о поступлении конкретных моделях — мощнейший инструмент догрева.
Клиент подписывается на поступление авто своей ценовой категории и ждет актуальной информации.

04 Telegram — канал монетизации остатков
Аукционная модель для перекупщиков превращает нераспроданные авто в выручку с ROI 7 564%.
Масштабируется на всю Россию.



Маркетинговое агентство с фокусом

на реальные продажи в автобизнесе

По итогам работы в 2025 клиент увеличил
годовой рекламный бюджет на 2026 по
нашим направлениям в 2,5 раза.

К Е Й С  В  Ц И Ф Р А Х

261 авто продано

36,5% всех продаж
салона

1 064% общий ROI

109,6%
выполнение плана
по трафику ВКонтакте

7 564% ROI Telegram

RUWARD AWARD 2025


