
Типовые уловки 
агентств на тендерах

(2014)



#1 Демпинг неполного осмечивания



#2 Средние значения по рынку



#3 Плохие и хорошие KPI: гарантия 
вхождения в топ, CPL, охват любой ценой, 
конверсия лэндинга, количество людей в 
группе. Иногда лучше фикс =)



#4 «Сделаем в пятницу вечером»



#5 «Вот ваш счет за баннеры. 
Менеджер – 320 часов»



#6 Эксплуатация эго заказчика



#7 «Вы – не ваша ЦА!»



#8 «Это Яндекс алгоритм поменял»



#9 «Я художник, я так вижу»



#10 «Вы задержали контент на день, 
проект будет готов на месяц позже»



На этом по эпизоду у нас все, 
спасибо за внимание! =)

Больше материалов для агентств/студий в «Библиотеке RUWARD»: www.ruward.ru/library/
Регистрация в спецпроекте UMI: http://lessons.umi-cms.ru
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